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新年寄语
瑞雪迎春，祥虎开元。值此辞旧迎新之际，《辽宁机电进出口通讯》编辑部向全省机电产品进出口工作战线上的同仁和广大的会员企业致以最亲切的问候和最诚挚的感谢！

过去的一年，在全省机电产品出口工作战线和会员企业的共同努力下，我省机电产品进出口工作取得了骄人的成绩，截至的11月底全省机电产品进出口总额已超过200亿美元，在全球金融危机和国际市场严重萎缩之大环境的影响下，能达到这个水平，已实属不易。
    2010年仍是充满机遇与挑战的一年，在世界金融危机余波未平与国际经济逐渐回暖的大形势下，我省机电产品出口工作将面临新的机遇和挑战。联合会将与会员企业一起应对困难、抓住机会、开拓进取，为我省机电产品出口做出更大的贡献。

在新的一年里，省机电联合会将继续以“协调、指导、咨询、服务”为宗旨，进一步加强与会员企业交流、沟通，有效发挥政府与企业之间的桥梁纽带作用，继续为会员企业提供更优质的服务。希望会员企业继续把《辽宁机电进出口通讯》作为信息交流的平台与窗口，继续关心通讯的建设，关注协会的发展。

最后祝大家新年快乐，万事如意，在新的一年里再创佳绩、再续辉煌！ 

本刊编辑部
2010年1月
政策解析

《重大技术装备自主创新指导目录》出台

为贯彻国务院关于做强做大装备制造业的战略部署，提高我国装备制造业自主创新能力，满足国民经济和国家重点建设工程对装备产品的需求，近日，工业和信息化部、财政部、科技部和国资委联合发布《重大技术装备自主创新指导目录》（以下简称《目录》）。《目录》包括清洁高效发电设备、大型石油/石化装备、关键基础零部件及大型铸锻件在内的18个重点领域、240项装备产品。 

入选《目录》的装备产品均是当前国家重点建设工程和企业技术改造所急需、以及与国家发展战略安全息息相关的重大技术装备，这些产品大部分已具有一定的技术基础、2－3年内具备实现产业化的条件。《目录》内容详实，反映了产品的主要性能指标、关键共性技术及产业化前景分析。《目录》的发布将对企业提升自主创新能力、调整产品结构起到积极的指导作用；同时，《目录》还将为各级政府及金融机构、基金组织运用各种经济、行政和法规手段支持装备制造业的发展提供参考。 

      此次由政府4个部门集中优势资源、联手力促装备制造业自主创新，在装备工业发展史上尚属首次，《目录》在支持产品研发、落实政府采购制度和加快市场应用推广等方面提出了多项配套政策措施。不仅体现了国家实施自主创新战略的一贯主张，同时也表明，在装备制造业积极应对金融危机的关键时期，自主创新再次被提到了一个至关重要的位置。

会员之家
我会组织企业参加2009年美国汽配展取得丰硕成果

2009年11月，美国拉斯维加斯汽车零部件及售后服务展(AAPEX SHOW)在拉斯维加斯SANDS国际会议中心举行，来自世界各地约3000家企业参加了本次展会，其中中国展商超过600家。本次辽宁汽配代表团由省内7市的17家企业组成，在参展过程中，我省企业共接待来自美国、加拿大、墨西哥、德国、法国等二十多个国家和地区的专业访客1220名，现场成交355万美元，意向成交3890万美元。

美国拉斯维加斯汽车零部件及售后服务展（AAPEX Show）是世界最大的汽车售后服务市场的专业展览会，也是全球最大的汽车制造业贸易博览会之一，该展每年举办一届，是由美国汽车工业协会(ASIA)、美国汽车和工艺装备制造商协会(MEMA)以及美国汽车零部件协会(APAA)联合主办，是全球最大的汽车售后服务市场的专业展览会。AAPEX每年都有来自全球120多个国家的卖家参展，参观者在10万人以上，其中买家大约5万多家。2008年AAPEX参展商共有2320家，中国有650家企业参展，展会展示了 5000 种代表汽车配件新产品。2009年参展商及专业观众的人数展览当局还未公布，应和2008年的数量相当。

今年的AAPEX展处于金融危机逐渐见底、经济开始反弹的大背景下，当然，甲型H1N1流感还是对给展会笼罩了一层悲观的氛围。由于国际汽车市场尚未回暖，我国汽车零部件配套市场的出口量一直呈下滑趋势，不过，海外庞大的售后市场依然对国内汽车零部件生产企业具有强大的吸引力，这也反映到了今年AAPEX展的专业观众的结构上，那些产品趋向于配套产品的，展位较为冷清，而那些做售后设备和售后配件的展位前人流如织，这种景象好像回到了金融危机发生前。

今年的展会我省共有17家企业参展，租用1900平方英尺展位面积，其中锦州万得集团旗下的4家企业进行了统一特装，这大大提升了我省的参展形象。

沈阳科翔汽车零部件有限公司有自己的汽车发动机制造企业，其发动机、发动机配件等产品主要出口到南美、中东、非洲等地区，目前尚不具备进入美国市场的条件，此次来参展是考虑到了AAPEX展的巨大辐射作用，实事证明该公司的决策是正确的，目前沈阳科翔已经和危地马拉和洪都拉斯的两家公司达成了发动机和发动机缸盖的出口意向合同，总金额将达到200万美元。

锦州东佑与美国的AIM公司、美国的AI等草签了调节器和整流桥的销售合同，合计金额总计730万美元，锦州汉拿公司与WAI、AMC、NFA等公司等80余家国外公司进行了接触，与其中的10余家公司达成了发电机和起动机的合同意向，交易额达到500余万美元。

沈阳二四五厂通过几年连续不断的参展目前产品已经远销美国、加拿大、澳大利亚、新西兰、南非、挪威、秘鲁和埃及等国家，此次专门为展会赶出了新产品-制动鼓/盘切削机，此款产品精度更高、效率更高(老款5分钟可切削一个盘，目前1分钟就可切削完毕)，另外功能和外观设计都已和美国当地产品接轨，这款产品也引来了不少国际卖家驻足。目前二四五厂和美国印第安纳波利斯的CHAS公司已形成长期合作关系，每年通过这家公司销往美国的产品超过500台。

统计数据显示，2008年美国汽车保有量达到3.1亿辆，为世界第一大汽车保有量国家，庞大的汽车保有量意味着庞大的售后市场容量。我省参展企业在面临机遇并获得丰收的同时，也存在一些隐忧，譬如发动机制造缺乏创新和核心技术，一味模仿抄袭，譬如一些电机产品虽然性能不错，但在外观和工艺上和欧美产品有明显差距，譬如一些汽保产品功能齐全但稳定性和安全性有所欠缺，这都问题如能加以解决，则来年的参展成果将会有所突破。（市场开发部  孔维华）
 市场预测
中国-东盟自贸区合作潜力巨大

　
　　中国-东盟贸易区已于2010年1月1日全面启动。至此，一个拥有19亿人口、接近6万亿美元国内生产总值、约4.5万亿美元贸易总量、由发展中国家组成的世界最大自贸区框架已初露雏形，这将打破上世纪80年代以来由发达国家贸易集团主导的全球贸易格局，迎来新的贸易融合和均衡发展契机。
　　彰显中国反保护主义决心
　　金融危机爆发以来，去全球化、全球贸易及资本流动的萎缩现象日趋严重，在这样的大背景下中国逆全球贸易保护主义风潮而上，积极推进区域经济自由化、一体化进程，事实上，不仅是在外贸形势极其严峻的形势下，我国为摆脱外需持续低迷千方百计寻找新的增长动力，创造更大的外需弹性，更是向世界传递中国始终如一地坚持贸易投资自由化方向、坚决反对贸易投资保护的决心。
　　中国-东盟自贸区是当前世界上经济增长速度最快，人口最多的地区。中国与东盟从1991年建立对话关系至今的18年中，大体经历了三个阶段，即1991至1996年建立全面对话框架；1997至2002年走向睦邻互信；2003年至今确立战略伙伴关系。2000年到2008年间，中国东盟贸易增长迅速，东盟和中国双边贸易以26.7%的年增长率增长。2008年，虽然受到全球金融危机的影响，但中国与东盟贸易总额达2311.2亿美元，同比增长13.9%，东盟继续保持中国第四大贸易伙伴和第三大进口来源地的地位。预计到2010年中国-东盟自贸区有望在进出口总额上超过北美自由贸易区，到2020年在GDP总量上超过欧盟自由贸易区。中国－东盟自由贸易区将和北美、欧盟自由贸易区一道成为全球三大贸易支柱。
　　中国-东盟合作潜力巨大
　　中国-东盟合作潜力巨大，无论是在产业、投资还是货币金融合作方面都有着非常大的发展空间。
　　产业合作方面：中国与东盟各方的工业化水平、产业结构及资源禀赋等存在差异,可以在平等互利的基础上形成不同的产业协作层面。
　　按照人均GDP、科技发展状况、工业化水平和贸易模式，中国-东盟的经济发展水平大致可以分为四个层次：第一层次是属于高收入国家和地区的新加坡、文莱，具有高科技和知识密集型产业优势；第二层次是马来西亚，属于中上等收入水平，具有中等技术及资金密集型产业比较优势；第三层次是中国和东盟的泰国、菲律宾、印尼，属于中下等收入层次，具有自然资源和劳动密集型产业优势；第四层次是东盟北部的柬埔寨、老挝、越南、缅甸，属于低收入国家和地区，具有廉价劳动力和自然资源优势。如果能够实现贸易自由化和经济一体化，其市场规模将在世界上各个区域性经济组织中具有很强的竞争力，正逐渐形成垂直分工与水平分工相交织的分工体系，从而形成与发达国家间的有力制衡。
　　投资合作方面：自2002年11月正式启动建立中国-东盟自由贸易区进程以来，中国与东盟相互投资不断扩大。
　　截至2008年年底，东盟国家对华实际投资520亿美元，占中国吸引外资总额的6%。2008年中国对东盟直接投资增速大大加快,同比增长125%，已有越来越多的中国企业把东盟国家作为其海外拓展战略的目的地；同时，中国积极实施“走出去”战略，对东盟的投资也出现快速增长态势。2008年中国对东盟直接投资达21.8亿美元，比上一年增长125%。随着《投资协议》的签署和实施，一体化的实现和贸易、投资壁垒的降低，产业转移障碍将大大减少，必然能吸引大量资本向区内转移。
　　货币金融合作方面：具体而言,自贸区内的货币和金融战略应该包括四个方面。首先,推动扩大与东盟十国进行双边货币互换的规模。中国应该积极推动与更多东盟国家签署更大规模的货币互换协议,并努力在近几年内将双边机制扩大为区域多边机制,建立起一个完整的区内货币互换框架；其次,推动人民币在自贸区内部结算规模的扩大。东盟是我国第四大贸易伙伴,也是跨境人民币结算试点工作的境外区域之一。2008年,双方贸易额达到2311.2亿美元。这个金额如果以人民币结算,超过1万亿的规模。同时也可以改善该地区对美元的过度依赖；再次,推动建立与东盟国家的汇率协商及联动机制,降低美元汇率波动的负面影响,鼓励一些国家实行与人民币挂钩的汇率机制；最后，在《清迈协议》基础上积极促进区域金融合作，建立机构化的区域危机救助机制, 培育包括亚洲货币市场基金外汇储备基金在内的区域金融市场，为推动由“10 + 3”成员国13种货币组成货币联盟和亚洲汇率联动机制做好制度性准备。
　　推进东亚经济一体化
　　然而，中国-东盟合作的战略意图绝不仅仅于此。东亚经济一体化进程正在加速推进。后危机时代“中国-东盟自贸区-东亚经济一体化-东亚共同体”的发展脉络依稀可见。目前以“东南亚共同体”为核心，以东盟10+1合作机制（东盟加中国）为第一外围，以东盟10+3（东盟加中日韩）合作机制为第二外围，以东亚峰会为代表的“10+6（再加上澳大利亚、新西兰和印度）”合作机制为第三外围的“同心圆”战略正在构筑。可以预期的是未来全球力量格局很可能向快速增长的国家和经济体转移，下一轮增长的强大驱动力，将来自于中国等在内的东亚新兴经济体国家，一个更加均衡、更加富有活力的国际经济新格局正在形成。
 
外贸实务
佣金和折扣的运用

在合同价格条款中，有时会涉及佣金（Commission）和折扣（Discount，Allowance）。价格条款中所规定的价格，可分为包含有佣金或折扣的价格和不包含这类因素的净价（Net Price）。包含有佣金的价格，在业务中通常称为“含佣价”。 

一、佣金

（一）佣金的含义

在国际贸易中，有些交易是通过中间代理商进行的。因中间商介绍生意或代买代卖而需收取一定的酬金，此项酬金叫佣金。凡在合同价格条款中，明确规定佣金的百分比，叫做“明佣”。如不标明佣金的百分比，甚至连“佣金”字样也不标示出来，有关佣金的问题由双方当事人另行约定，这种暗中约定佣金的做法，叫做“暗佣”。佣金直接关系到商品的价格，货价中是否包括佣金和佣金比例的大小，都影响商品的价格。显然，含佣价比净价要高。正确运用佣金，有利于调动中间商的积极性和扩大交易。

（二）佣金的规定办法

在商品价格中包括佣金时，通常应以文字来说明。例如：“每公吨200美元CIF旧金山，包括2％佣金”（US＄200 per M／T CIF San Francisco including 2％commission）。也可在贸易术语上加注佣金的缩写英文字母“C”和佣金的百分比来表示。例如：“每公吨200美元CIFC2％旧金山”（US＄200 per M／T CIF San Francisco including 2％commission）。商品价格中所包含的佣金，除用百分比表示外，也可以用绝对数来表示。例如：“每公吨付佣金25美元。”如中间商为了从买卖双方获取“双头佣金”或为了逃税，有时要求在合同中不规定佣金，而另按双方暗中达成的协议支付。佣金的规定应合理，其比率一般掌握在1％至5％之间，不宜偏高。

在国际贸易中，计算佣金的方法不一，有的按成交金额约定的百分比计算，也有的按成交商品的数量来计算，即按每一单位数量收取若干佣金计算。在我国进出口业务中，计算方法也不一致，按成交金额和成交商品的数量计算的都有。在按成交金额计算时，有的以发票总金额作为计算佣金的基数，有的则以FOB总值为基数来计算佣金。如按CIFC成交，而以FOB值为基数计算佣金时，则应从CIF价中减去运费和保险费，求出FOB值，然后以    FOB值乘佣金率，即得出佣金额。

关于计算佣金的公式如下：

单位货物佣金额=含佣价*佣金率

净价=含佣价一单位货物佣金额

上述公式也可写成：

净价=含佣价*（l一佣金率）

假如已知净价，则含佣价的计算公式应为：

含佣价=净价/（1-佣金率）

在这里，值得注意的是，如在洽商交易时，我方报价为10000美元，对方要求3％的佣金，在此情况下，我方改报含佣价，按上述公式算出应为10309．3美元，这样才能保证实收10000美元。

佣金的支付一般有两种做法：一种是由中间代理商直接从货价中扣除佣金；另一种是在委托人收清货款之后，再按事先约定的期限和佣金比率，另行付给中间代理商。在支付佣金时，应防止错付、漏付和重付等事故发生。

按照一般惯例，在独家代理情况下，如委托人同约定地区的其他客户达成交易，即使未经独家代理过手，也得按约定的比率付给其佣金。

二、折扣

（一）折扣的含义

折扣是指卖方按原价给予买方一定百分比的减让，即在价格上给予适当的优惠。国际贸易中使用的折扣，名目很多，除一般折扣外，还有为扩大销售而使用的数量折扣（Quantity Discount），为实现某种特殊目的而给予的特别折扣（Special Discount）以及年终回扣（Turnover Bonus）等。凡在价格条款中明确规定折扣率的，叫做“明扣”；凡交易双方就折扣问题已达成协议，而在价格条款中却不明示折扣率的，叫做“暗扣”。折扣直接关系到商品的价格，货价中是否包括折扣和折扣率的大小，都影响商品价格，折扣率越高，则价格越低。折扣如同佣金一样，都是市场经济的必然产物，正确运用折扣，有利于调动采购商的积极性和扩大销路，在国际贸易中，它是加强对外竞销的一种手段。

（二）折扣的规定办法

在国际贸易中，折扣通常在合同价格条款中用文字明确表示出来。例如：“CIF伦敦每公吨200美元，折扣3％“（US＄200 per Metric ton CIF London including 3％discount）。此例也可这样表示：“CIF伦敦每公吨200美元，减3％折扣”（US＄200 per metric ton CIF伦敦Less 3％ discount）。此外，折扣也可以用绝对数来表示。例如：“每公吨折扣6美元”。

在实际业务中，也有用“CIFD”或“CIFR”来表示CIF价格中包含折扣。这里的“D”和“R”是“Discount”和“Rebate”的缩写。鉴于在贸易往来中加注的“D”或“R”含义不清，可能引起误解，故最好不使用此缩写语。

交易双方采取暗扣的做法时，则在合同价格中不予规定。有关折扣的问题，按交易双方暗中达成的协议处理。这种做法属于不公平竞争。公职人员或企业雇佣人员拿“暗扣“，应属贪污受贿行为。

（三）折扣的计算与支付方法

折扣通常是以成交额或发票金额为基础计算出来的。例如，CIF伦敦，每公吨2000美元，折扣2％，卖方的实际净收入为每公吨1960美元。其计算方法如下：

单位货物折扣额=原价（或含折扣价）*折扣率

卖方实际净收入=原价一单位货物折扣额

折扣一般是在买方支付货款时预先予以扣除。也有的折扣金额不直接从货价中扣除，而按暗中达成的协议另行支付给买方，这种做法通常在给“暗扣”或“回扣”时采用。

Making Appointments 安排约会
I'd like to make an appointment to see Mr. Cooper.

　　我想同库伯先生事先预约。

　　注释：I'd like to do sth 我想做某事，是固定用法。make an appointment 预约。

　　Would you like to arrange for a personal interview？

　　你能安排一个单独会谈吗？

　　注释：Would you like to do sth 烦请你做某事，正式客气的说法。arrange for 安排的意思。a personal interview 个人约见、单独会谈的意思。

　　Your appointment will be next Monday at 8 o'clock.

　　你约见的时间是下星期一8点。

　　He wants to change his appointment from Monday to Thursday.

　　他想把他的约见时间从星期一改到星期四。

　　What time will be convenient /right for her？

　　她何时方便？

　　Yes, Ms. Lu is available on Friday.

　　可以，陆小姐周五有空。

　　注释：用Ms. Lu，表示此位陆小姐婚否还不清楚，Miss表示未婚。

　　I wonder if you could spare me half an hour tomorrow morning？

　　明天上午您是否可以抽出半小时？

　　注释：spare me half an hour 抽出半小时，这是很委婉的说法。spare 在此为动词，意思是“提供给某人”。
数据频道
沈阳市1－11月份机电产品出口19.5亿美元
2009年1－11月份全市机电产品实现出口19.5亿美元，同比下降20.71%，占全市外贸出口总额的63.76%(全市出口30.58亿美元)。今年1－11月份，我市机电产品对外贸易呈现下降回暖的趋势，下降幅度出现回落。

（一）总体走势

11月份当月出口2.01亿美元，同比增长2.37%。10月份当月出口2亿美元，同比下降11.04%。可以看出，11月份我市出口环比基本持平，但与去年11月份当月出口的同比今年首次出现增长。

（二）主要产品走势

从机电产品出口走势来看，1－11月份出口下降趋势明显减缓。1－11月份机电产品出口19.5亿美元，同比下降20.71%。其中，彩电及零件出口3.81亿美元，同比下降25.3%；各种车及零件出口1.86亿美元，同比下降42%。

（三）各种贸易方式项下出口走势

一般贸易方式为机电产品出口主要方式, 一般贸易出口10.6亿美元，同比下降24.52%，占机电产品出口额的54.2%；进料加工贸易方式出口7.66亿美元，同比下降15.52%，占机电产品出口额的39.28%。
（四）各贸易主体出口走势

外商投资企业出口11.84亿美元，同比下降20.84%，占机电产品出口额的60.7%；国有企业出口4.4亿美元，同比下降24.78%；私营企业出口3.17亿美元，同比下降12.98%。
主要出口市场走势

对传统市场出口继续下滑，1－11月份对美国出口2.09亿美元，同比下降31.14%；对日本出口1.35亿美元，同比下降32.05%；对韩国出口1.37亿美元，同比下降22.12%。（沈阳市机电办  姜维波）

大连市1-11月机电产品出口92.5亿美元

2009年1-11月，大连市机电产品进出口147.9 亿美元，比去年同期下降9.5%，增幅较去年同期回落了26.9个百分点，占全市外贸进出口比重的41.4%，比同期占比提高了2.1个百分点。其中：机电产品出口92.5亿美元，比去年同期下降10.9%，增幅较去年同期回落了29.4个百分点，占全市外贸出口比重的49.8 %，比同期占比提高了2.7个百分点。机电产品进口55.4亿美元，比去年同期下降7.2%，增幅较去年同期回落22.7个百分点，占全市外贸进口比重的32.2 %，比同期占比提高了1.6个百分点。

11月份当月机电产品出口10.4亿美元，同比下降13.3%，环比增长33.3%。 

11月份当月机电产品进口6.3亿美元，同比增长34.1%，环比增长14.5%。 
（大连市机电办  刘大迅）
辽宁省机电产品进出口企业联合会
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