                                                             内部资料 注意保存

辽宁机电进出口通讯

LNME MEMBERS POST

2009年 第12期（总第57期）

辽宁省机电产品进出口企业联合会主办            2009年12月5日

目     录
政策解析
中非商品贸易：更多选择 更多机会
阿根廷将对从中国进口钢制汽车轮圈实施反倾销措施
 会员之家
全国外经贸从业人员考试辽宁考点开考

北方重工跃入世界级制造商行列
 市场预测
专家预测：破碎机行业有巨大市场潜力

中国模具企业发展受制约因素解析
 外贸实务

生产企业出口退税账务注意事项

德语常用口语：问候和告别

 数据频道

1-10月大连市机电产品出口82.1亿美元

政策解析

中非商品贸易：更多选择 更多机会
日前，世人瞩目的中非合作论坛第四届部长级会议在埃及举行。中国政府提出了全面推进中非合作的8项举措，其中包括扩大对非产品开放市场，逐步给予非洲与中国建交的最不发达国家95%的产品零关税待遇，2010年年内首先对60%的产品实施免关税等。随着经贸合作的进一步深化，我们期待中非贸易新的里程碑。 
　　近年来，中非贸易快速增长。中非贸易额自2000年突破100亿美元以来，保持了33.5%的年均增幅。2008年，中非贸易额达到1068亿美元，提前两年实现了温家宝总理在北京峰会上提出的“到2010年中非贸易额实现1000亿美元”的奋斗目标。今年上半年，受金融危机影响，中非贸易额371亿美元，同比有所回落。随着经贸合作的进一步深化，我们期待中非贸易新的里程碑。 
　　更多非洲优势产品 
　　进入中国市场能源和矿产品一直占据着我国从非洲进口的主力地位。除能矿产品外，我从非洲进口的主要是农林产品，如芝麻、棉花、可可、烟草、阿拉伯胶、原木等，这些产品既适合我国市场需求，也对我国的产业发展形成了有益的补充。不经意间，我国老百姓已经开始用上非洲的芝麻、橄榄油、柑橘了，非洲产品被中国市场认可的步伐正在加快。 
　　芝麻是我国自非洲进口的大宗农产品之一。近几年，由于种植面积减少，加上天气因素影响，我国芝麻连续减产，不仅满足不了出口，国内消费也受到一定影响。为满足需求，我国扩大了芝麻进口数量。自2002年起，我国开始从非洲少量进口芝麻。目前，非洲的埃塞俄比亚和苏丹已经成为我国芝麻最重要的进口国。 
　　据了解，埃塞俄比亚适宜种植芝麻的土地很多，开发利用的潜力大。主要品种有Humera、Gondar、Wollega。其中，Gondar色白，颗粒饱满，质量上乘，与我国芝麻品种较为相似。每年7月播种，11月收获，与我国芝麻的生长期有所不同。芝麻是苏丹主要经济作物。种植区域主要集中在雨水种植区，种植面积100多万公顷。苏丹芝麻主要有3个品种：西部的棕色芝麻、青尼罗河流域的白芝麻以及加达里夫的白芝麻。主要出口到土耳其、欧盟、中国、沙特阿拉伯、埃及和以色列等。 
　　今年我国芝麻种植获得丰收，产量高于往年。目前埃塞俄比亚、苏丹的芝麻基本上已无存货，上货季为11月、12月，业界都在观望非洲芝麻今年的产情与价格。我国芝麻进口数量也会依具体的进口价格而定，如价格水平低，我国可能会多进口一些，如价格水平高，我国可能会减少进口。据了解，11月底，食土商会还将组团出访埃塞俄比亚、苏丹和尼日利亚等非洲国家，进一步促进中非芝麻贸易的双赢发展。 
　　目前在各大超市食用油货架上，虽然来自地中海北岸的西班牙、意大利、希腊等国的橄榄油品牌仍占据绝对优势，但是产自地中海南岸国家如突尼斯等的橄榄油也早已进入中国市场，为我国消费者提供了更多的选择。 
　　“2006年公司首次将突尼斯的‘夏尔’牌橄榄油引入中国市场，目前销售情况不错。虽然自金融危机爆发以来，进口受到一定的影响和波动，去年公司未从突尼斯进口橄榄油，但目前正在逐渐恢复进口，估计明年进口量会更多，”中国新时代科技有限公司的磨先生说，“目前，我国消费者对突尼斯橄榄油了解不多，这与我国消费者对非洲商品了解不够有关。事实上，突尼斯橄榄油早已在欧洲、北美市场享有盛誉。国内消费者应增进对非洲、对非洲优势产品的认识。”。 
　　“现阶段非洲市场发展尚不成熟、规范，企业与非洲国家做生意还需要一个磨合的过程。如企业在进口橄榄油的过程中也遭遇过供货商不稳定、交货不及时等问题，”磨先生还说，“不过，非洲市场充满机会，我们对非洲市场的定位不会改变，对非洲市场抱有信心，会继续将更多的非洲优势产品介绍到中国。” 
　　中国商品物美价廉符合非洲市场需求中国是最大的发展中国家，非洲是发展中国家最集中的大陆，中国和非洲的人口占世界总人口的1/3以上。非洲市场广阔，发展潜力巨大。中国商品物美价廉，适合非洲市场的消费需要，深受非洲人民的喜爱。 
　　机电产品是我国对非洲出口的主要商品，其中包括电器及电子产品、机械设备、运输工具等。2008年，我国机电产品对非出口超过259亿美元，占对非洲出口商品总额的一半。除机电产品外，传统大宗出口商品还有纺织品、服装、鞋类、家具和箱包等。2008年，纺织品对非出口60.6亿美元，占对非出口商品总额的11.9%；服装对非出口2..4亿美元，占比5.8%；鞋类产品出口12.7亿美元，占比2.5%；箱包出口4.9亿美元，占比1%。 
　　中国在非洲设立企业近1600家，分布在农业、电信、能源、加工制造及餐饮服务等诸多领域，中赞友谊农场、海信南非有限公司、莫桑比克信达水产公司、埃及苏伊士经贸合作区、加蓬三利木业有限公司、多哥同美药厂等企业都已经在非洲安家落户。对非投资带动了我产品和设备出口，拓展了企业发展空间，实现了自身良好发展；同时，为非洲国家带去了适用技术和管理经验，增加了当地的税收和就业，为当地培养了建设人才，支持了非洲国家经济发展。
阿根廷将对从中国进口钢制汽车轮圈实施反倾销措施
阿根廷工业、旅游部19日宣布对从中国进口的钢制汽车轮圈实施4个月的反倾销措施。 
    据阿根廷美洲通讯社报道，阿根廷工业、旅游部称对所有源自中国、直径在444.5－622.3毫米、宽度大于152.4毫米、用于客车、卡车和拖车的钢制轮圈限定最低离岸价格（ＦＯＢ），即每公斤不得低于3.14美元，这一措施将持续4个月。该部表示，这一措施旨在保护阿根廷本国相关产业。 
    今年1到10月份，阿根廷针对中国产品发起了16项反倾销调查，采取了12项临时反倾销措施和11项最终反倾销措施。根据中国海关统计，今年前9个月中阿贸易额为58.5亿美元，同比下降46.7％，其中中国对阿根廷出口24.14亿美元，下降41.3％。
会员之家
全国外经贸从业人员考试辽宁考点开考

随着我国从事国际贸易企业的数量大幅增加，企业结构也发生重大转变，大批中小企业、民营企业、制造业企业、国内零售企业大规模纷纷入盟外贸行业，众多新获得进出口经营权的企业都希望在短时间内将自身的业务扩大，高素质、专业化的外经贸专业人才已成为企业的核心竞争力。目前我国外贸企业据统计各类人才缺口将近320万。外贸业务员等外贸岗位已成为近年以来需求最旺的热门岗位。

为改善我省外经贸行业企业外贸从业人员短缺的现状，为我省外经贸企业培养更多创新型、实用性人才，由全国外经贸从业人员考试中心主办、我会承办、沈阳工业大学协办的辽宁地区国际贸易业务员考试（2009年下半年度）于12月5日在沈阳工业大学继续教育学院考点开考。
此次考试共有112名学员参加，考试科目为《国际贸易理论基础》和《国际贸易业务员实务》。
北方重工跃入世界级制造商行列
北方重工的前身是沈阳重型机器厂和沈阳矿山机械厂。这两个厂都有着悠久的历史，都是国家大型机械行业骨干企业，都曾为国家经济建设做出过卓越贡献。尤其是沈重是我国最早的一家重型机器厂。1949年10月，沈重炼钢车间2号平炉炼出了新中国第一炉钢水。在当时的艰苦条件下，沈重先后创造了近百个共和国第一，为新中国工业建设屡立战功。此后，国家又相继组建了7家重型机械企业。这些企业的技术和领导骨干几乎全部出自沈重，沈重也因此获得中国重型机械行业“黄埔军校”的美誉。 

      2006年12月，沈重和沈矿重组成立北方重工集团有限公司，重组后的企业搬迁到位于沈西工业走廊的沈阳经济技术开发区，占地面积140万平方米，现有在岗职工10000多人。 

      北方重工主导产品包括隧道工程、电力装备、建材装备、冶金装备、矿山装备、煤炭机械、锻造装备、工程机械以及传动机械等500多个品种、7000余种规格。2008年完成工业产值123亿元，同比增长22.53%，实现利税2.51亿元。 

      北方重工集团是我国装备制造业大型骨干企业，国内最大的盾构机生产制造基地。能够设计制造土压平衡盾构机、泥水平衡盾构机和硬岩掘进机三种主要形式的盾构机。2008年，北方重工累计交货15台大型盾构机，而世界最大的盾构机制造商德国海瑞克公司也不过实现交货18台。 

      大幅提升我国盾构机自主化程度 

      盾构机是高端装备制造业的标志性产品，学名全断面掘进机，具有快速高效、安全可靠、施工成本低、对地面建筑物影响小和出土量少等优点。盾构机技术属于高端成套技术，涉及上万个零部件和五六十个学科。 

      自2005年与德国维特尔、法国NMF联合研发盾构机以来，北方重工以开发拥有自主知识产权的核心技术为重点，通过原始创新、集成创新和引进消化吸收再创新，在高端成套技术创新的道路上一步一个脚印，不断实现跨越。2006年，北方重工制造的首台硬岩双护盾式隧道掘进机正式下线，直径达5.93米，专为青海省大型调水工程设计制造；随后，北方重工又击败多个国外竞争对手，独揽6台大型泥水平衡盾构机制造合同，创下了国内盾构机国际竞标的历史记录，改变了进口产品高价垄断的不利局面；2007年，北方重工研制的国内直径最大的盾构机成功运抵北京地铁天宁寺工地。 

      为实现盾构机核心技术的融合转移和再提升，2007年，北方重工以70%的绝对控股权收购世界盾构机领先品牌德国维特尔公司/法国NMF公司，后者创造过掘进直径最大、工作压力最高、单洞掘进长度最长和月掘进速度最快四项世界记录。此次收购不仅显著提升了国内技术实力，而且为国产盾构机开拓国际市场提供了平台。2008年，NMF公司扭亏为盈，实现利润450万欧元；同时北方重工实现盾构机订货41台，合同总额达35亿元。

目前，我国盾构机自主化程度大幅提升。盾构机的11项关键技术有6项国产化率超过90%，还有3项达到50%，整机国产化率达到40%。一批达到世界先进水平、具有自主知识产权的盾构机产品陆续研制成功，并开始装备我国众多行业和实现出口。 

      打造世界级盾构机研制基地 

      目前，北方重工初步实现了由单机生产为主向成套设备供货的战略转移，并在大型成套项目上实现了历史性突破。为打造世界级盾构机研制基地，北方重工正在中国沈阳和法国里昂建设世界级盾构机研发设计和制造基地。结合今年的整体搬迁战略，北方重工还将在位于沈阳经济技术开发区的新厂区建设国家级盾构机综合试验平台，开展掘进过程的模拟实验研究，预计明年上半年建成，这将有助于缓解我国巨大的市场需求与相对滞后的技术水平之间的矛盾。同时，世界最大的直径3米的多功能全断面掘进模拟试验机也在试制中。该试验机可实现土压平衡、泥水平衡两种模式的互换，并具有不同类型刀盘刀具的互换功能。 

      千万吨级以上规模大型露天煤矿半连续开采工艺及所用超大型破碎、转载、输送、排土等开采设备，是装备制造领域的高端重大装备，其核心技术一直垄断在德国克虏伯和英国MMB两家公司手中，严重制约我国露天矿山大型化发展进程。近期，北方重工与中煤平朔煤业公司、中煤国际工程集团沈阳设计研究院组成联合体，并与吉林大学、大连理工大学等高校开展产学研合作，共同研发大型露天煤矿半连续开采成套装备。一套大型露天连续开采成套设备订货额在4亿～5亿元，如实现国产化，可节省设备资金30%以上。 

      面临新的发展机遇 

      北方重工产品类型多，覆盖面广，尽管遭遇金融风暴的袭击，2008年北方重工订货额不减反增，全年实现订货124亿元；今年上半年新增手持合同订单4.5亿美元。 

      目前北方重工面临难得的发展机遇。第一，沈重和沈矿重组成为北方重工，有利于内部资源的优化整合。通过对沈矿“做加法”，对沈重“做减法”，开展产品、市场、组织流程和人力资源结构调整，形成集团化集约经营下的事业部体制，所属20个分公司成为单独核算、独立面对风险的市场主体，集团的综合竞争力和抗风险能力显著增强。 

      第二，北方重工整体搬迁工程正在有序进行中，有望今年底完成。新厂区总面积约140万平方米，新建53万平方米生产厂房及办公等建筑物，新增大型关键工艺设备20台及配套工装器具和试验、检测设备。有利于形成新的产业布局，全面提升企业研发能力、制造能力和管理能力。
 市场预测
专家预测：破碎机行业有巨大市场潜力

破碎机广泛用于矿山、冶炼、建材、公路、铁路、水利和化工等行业。经济的快速发展离不开上述行业的发展。 

在矿山应用方面，未来几年，随着煤炭行业的整顿，关停并转小煤矿，但是规模以上的煤矿不断增多同时煤炭产量的上升，都增大了对破碎机的需求。未来几年，我国西部地区矿业发展尤为迅速。经地质勘查探明矿产储量的矿产有161种，探明矿产储量潜在价值在全国总值中占50.45％，其中45种主要矿产的潜在价值占全国总值的5..8％，比东部地区和中部地区探明矿产储量潜在价值之和还多。广阔的矿业市场将为矿山设备持续快速发展，从而增大对破碎机市场需求。 

在公路铁路应用方面，根据我国《中长期铁路网规划》以及目前的在建项目进度，并结合趋势外推法的预测结果，2010年我国铁路建设里程将达到8万~8.5万公里。“十一五”期间，我国公路建设的重点是国道主干线、国家重点公路、路网改造、农村公路及客货运枢纽。目前，交通部已经确定了国家重点公路建设规划的13纵、15横，共28条路，规划总里程7.1万公里。 

在化工和水利等方面，未来几年也将会保持快速的增长，对破碎机的需求也将会不断快速的增长。 

破碎机企业的多元化投资机会 

多元化投资是指投资者（企业）在不同的领域、不同的产业（行业）开展投资业务，或在同一产业中投资生产不同的产品，用以扩大业务范围，开展多元化经营。多元化经营投资是企业集团增加收益机会，分散经营风险的必由之路，也是现代企业经营发展的一种趋势。 

目前，我国的高端产品和出口产品配套的基础零部件还主要依靠进口，国内发展比较薄弱，所以企业在基础技术和基础部件方面投资机会比较大。 

破碎机出口市场投资机会 

破碎机目前主要出口到东南亚、非洲和大洋州等地区。我国已经是破碎机生产大国行列，由于我国产品具有一些优势，破碎机进入国际市场成为必然的趋势。未来几年，我们认为我国产品出口东南亚和非洲的机会比较大：首先，东南亚和非洲的经济发展比较快，对交通等基础设施投资增大，矿产资源开采力度加大，特别是在非洲，对破碎机需求增大；其次，东南亚和非洲等国家的破碎机发展落后，需要进口；我国的产品具有价格优势，能够更大范围的进入亚非国家的选择范围。
中国模具企业发展受制约因素解析
规模不经济问题是目前国内一些颇具规模的模具制造企业所面临的一个严峻问题，它给这些企业的扩大生产带来了一系列难题，进而制约了他们的进一步发展。如何化解“规模不经济”已成为摆在这些企业面前的一道亟待解决的课题。“规模不经济”制约模具厂发展。

      过去国内的模具制造业务基本上被看作是一种为单位主产品提供技术支持和更新换代的附属产品。事实上，一些大的家电或汽车企业迄今仍然保留着自己的模具厂，他们开模具是不计成本的，因为这一块的成本他们会从产品中找回。而且厂家为了维持品牌的差异化特征，一般情况下不对外加工模具盈利。 

      专业模具生产企业就不能这么做，他就是要做模具赚钱，什么样的模具订单都可能接，这样一来，企业就面临着一个差异化的问题。有很多企业做了多年的模具，却不敢保证每一套模具都会成功。有时，即使前面刚做成了一副模具，后边再做同样的模具也不敢保证百分之百成功。为什么呢？因为模具成型技术除了模具本身的因素之外，还涉及到很多因素，比如设备性能、材料性能，还有工艺条件、温度、压力、生产环境等诸多因素都影响成型效果。模具产品还有一个特性，就是很难进行过程控制，基本上是只有做好之后才能检测是否合格，而一旦不合格，损失已经不可挽回。 

      此外，模具企业还有一个最头痛的问题就是交货期的问题。客户的订单不可能按照一个均衡的比例下到企业，往往一个产品行情好了，很多厂家都争着开模子，对交货期催得很紧，因为模具早一天上线，产品就会早一天上市，这就给模具制造企业的排产造成困难。有很多企业为了扩大市场就买设备、招人，扩大生产规模，但在实践中发现，产能永远满足不了市场需求，因为你是单件生产，你不可能提前做一些库存，你不断地要给用户提供服务，解决问题，所以就陷入不停地买设备、扩大规格的怪圈。这样一来，生产规模越来越大，模具厂获得的利润却越来越低，“规模不经济”效应在许多模具厂充分暴露出来。
外贸实务
生产企业出口退税账务注意事项

按照最新财经会计制度、结合最新税收退税政策的规定，生产企业免抵退税的会计核算主要涉及到“应交税金——应交增值税”和“应收补贴款—— 出口退税 ”等科目。其会计处理如下：

　　(1)货物出口并确认收入实现时的会计处理

　　借：应收账款(或银行存款等)

　　贷：主营业务收入(或其他业务收入等)

　　(2)计算出“免抵退税不予免征和抵扣税额”时的会计处理

　　借：主营业务成本

　　贷：应交税金——应交增值税(进项税额转出)

　　(3)计算出“应退税额”时的会计处理

　　借：应收补贴款—— 出口退税 

　　贷：应交税金——应交增值税( 出口退税 )

　　(4)计算出“免抵税额”时的会计处理

　　借：应交税金——应交增值税(出口抵减内销应纳税额)

　　贷：应交税金——应交增值税(出口退税)

　　(5)收到退税款时的会计处理

　　借：银行存款

　　贷：应收补贴款——出口退税

　　对于按会计制度规定允许扣除的运费、保险费和佣金，在实际结算时与原预估入帐金额有差额的，可以在结算月份进行调整。

　　对于企业已经申报的数据发现错误的，不能够直接调整原申报数据，而应在以后月份通过红蓝字调整法进行调整。

　　对于出口退税申报与增值税纳税申报不一致，产生差额的，须在下期进行帐务调整，相应的应同时调整增值税纳税申报表。

　　由于以上原因需进行帐务调整的，其会计处理为：

　　(一)对本年度出口销售收入的调整

　　(1)对于前期多报或少报出口，或用错汇率，导致出口销售收入错误的，在本期发现时，须在本期进行如下会计处理：

　　根据销售收入调整额：

　　借：应收账款(或银行存款等科目)(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　贷：主营业务收入(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　(2)对于按会计制度规定允许扣除的运费、保险费和佣金，与原预估入帐金额有差额的，须在本期进行如下会计处理：

　　根据销售收入调整额：

　　借：其他应付款(或银行存款等科目)(蓝字或红字)

　　贷：主营业务收入(蓝字或红字)

　　当上期的《生产企业出口货物免、抵、退税申报汇总表》第2c栏“免抵退出口货物销售额(与增值税纳税申报表差额)”不等于0时，须在本期进行如下会计处理：

　　根据免抵退出口货物销售额(与增值税纳税申报表差额)：

　　借：应收账款(或银行存款等科目)(差额大于0时为蓝字，小于0时为红字)

　　贷：主营业务收入(差额大于0时为蓝字，小于0时为红字)

　　注意事项(一)：

　　① 出现上述情况进行帐务调整的同时，应在“出口退税申报系统”中进行调整，调整的方法为在出口明细表中录入一条调整记录(正数或负数)。

　　② 对于已在“出口退税申报系统”中调整过的销售收入，由于申报系统在计算“免抵退税不予免征和抵扣税额”时已包含该调整数据，所以在帐务处理上可以不对该笔销售收入乘以征退税率之差单独调整“主营业务成本”，而是在月末将汇总计算的“免抵退税不予免征和抵扣税额”一次性结转至“主营业务成本”中。

　　(二)对本年度出口货物征税税率、退税率的调整

　　对于前期高报或低报征税税率、退税率，在本期发现的，应在“出口退税申报系统”中通过红蓝字调整法进行调整，根据申报系统汇总计算的“免抵退税不予免征和抵扣税额”、“免抵退税额”、“应退税额”、“免抵税额”等在月末一次性入账，无须对调整数据进行单独的会计处理。

　　(三)对上年度出口销售收入的调整

　　(1)对于上年多报或少报出口，或用错汇率，导致出口销售收入错误的，在本期发现时，须在本期进行如下会计处理：

　　根据销售收入调整额：

　　借：应收账款(或银行存款等科目)(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　贷：以前年度损益调整(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　根据销售收入调整额乘以征退税率之差：

　　借：以前年度损益调整(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　贷：应交税金——应交增值税(进项税额转出)(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　根据销售收入调整额乘以退税率：

　　借：应交税金——应交增值税(出口抵减内销应纳税额)(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　贷：应交税金——应交增值税(出口退税)(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　(2)对于按会计制度规定允许扣除的运费、保险费和佣金，与原预估入帐(上年度)金额有差额的，须在本期进行如下会计处理：

　　根据销售收入调整额：

　　借：其他应付款(或银行存款等科目)(蓝字或红字)

　　贷：以前年度损益调整(蓝字或红字)

　　根据销售收入调整额乘以征退税率之差：

　　借：以前年度损益调整(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　贷：应交税金——应交增值税(进项税额转出)(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　根据销售收入调整额乘以退税率：

　　借：应交税金——应交增值税(出口抵减内销应纳税额)(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　贷：应交税金——应交增值税(出口退税)(前期少报收入的为蓝字，前期多报收入的为红字)

　　(3)当上年度12月份的《生产企业出口货物免、抵、退税申报汇总表》第2c栏“免抵退出口货物销售额(与增值税纳税申报表差额)”不等于0时，须在本年度1月份进行如下会计处理：

　　根据免抵退出口货物销售额(与增值税纳税申报表差额)：

　　借：应收账款(或银行存款等科目)(差额大于0时为蓝字，小于0时为红字)

　　贷：以前年度损益调整(差额大于0时为蓝字，小于0时为红字)

　　注意事项(二)：

　　① 出现上述情况时，只进行帐务调整，不对“出口退税申报系统”进行数据调整。

　　② 注意在填报《增值税纳税人报表》(附表二)时，不要将上年调整的“进项税额转出”与本年出口货物的“免抵退税不予免征和抵扣税额”混在一起，应分别体现。

　　③ 在录入“出口退税申报系统”中的〈增值税申报表项目录入〉中的“不得抵扣税额”时，只录入本年出口货物的“免抵退税不予免征和抵扣税额”，不考虑上年调整的“进项税额转出”。

　　(四)对上年度出口货物征税税率、退税率的调整

　　对于上年度出口货物高报或低报征税税率、退税率，在本期发现的，须在本期进行如下会计处理：

　　根据销售收入乘以征退税率之差的调整额：

　　借：以前年度损益调整(蓝字或红字)

　　贷：应交税金——应交增值税(进项税额转出)(蓝字或红字)

　　根据销售收入乘以退税率的调整额：

　　借：应交税金——应交增值税(出口抵减内销应纳税额)(蓝字或红字)

贷：应交税金——应交增值税(出口退税)(蓝字或红字)
德语常用口语：问候和告别

德语常用口语：问候和告别

　　Herzlich willkommen! 衷心欢迎!

　　Wie steht’s?(Wie setht es?) 近况如何?

　　Wie geht’s zu Hause? 家里人都好吗?

　　Lange nicht gesehen, was macht Ihre Familie? 好久不见，家里人都好吗?

　　Was macht Ihre Arbeit? 您的工作进展如何?

　　Wie steht es mit deinem Studium? 你学习情况如何?

　　Wie geht das Geschäft? 生意好吗?

　　Was gibt’s Neues? 有什么新闻吗?

　　Ich kann nicht klagen. 我很好。

　　Ich bin zufrieden. 我很满意。

　　Wie gewöhnlich! 还是一样。

　　Nicht besonders. 不怎么样。

　　Soso lala! 马马虎虎!

　　Alles Gute! 祝一切都好!

　　Gute Reise! 一路平安!

　　Guten flug! 一路顺风!(上飞机前)

　　Viel Vergnügen! 祝您愉快!

　　Viel spaß! 祝您愉快!

　　Gute Besserung! 祝早日康复!

　　Kommen Sie gut nach Hause! 您走好!

　　Schlafen Sie gut (wohl)! 晚安!

　　Grüßen Sie bitte zu Hause! 请向您全家问好!

　　Viele Grüße an Ihren Vater! 向您父亲问好!

　　Schönen Gruß zuhause! 向您全家问好!

　　Richten Sie Herrn...einen schönen Gruß von mir aus! 请代我向某某先生问好!

　　Danke, das werde ich gern tun. 谢谢，我很乐意转达.

　　Auf baldiges Wiedersehen! 回头见!

　　Tschüs! 再见!(用于比较亲近的亲友之间)

　　Bis bald (dann später)! 回头见!(一会儿见!以后见!)

　　Also bis heute abend (morgen, Sonnag)! 那就今晚(明天、星期日)见!

　　Adieu! 再见!(外来语)

　　Leb(e) wohl! Leben Sie wohl! 再见!您多保重!

　　Mach’s (Macht’s) gut! 再见!祝你(们)顺利!(熟人中用)

　　Servus! 再见!(奥地利、巴伐利亚等地使用)

数据频道
1-10月大连市机电产品出口82.1亿美元
2009年1-10月，大连市机电产品进出口131.1 亿美元，比去年同期下降10.7%，增幅较去年同期回落了28.1个百分点，占全市外贸进出口比重的42.1%，比同期占比提高了3.6个百分点。其中：机电产品出口82.1亿美元，比去年同期下降10.5%，增幅较去年同期回落了27.1个百分点，占全市外贸出口比重的49.7 %，比同期占比提高了3.8个百分点。机电产品进口49.1亿美元，比去年同期下降10.9%，增幅较去年同期回落30个百分点，占全市外贸进口比重的33.4 %，比同期占比提高了3.2个百分点。

10月份当月机电产品出口7.8亿美元，同比下降21.2%，环比下降25.7%。 

10月份当月机电产品进口5.5亿美元，同比下降3.5%，环比下降8.3%。 

1-10月我市机电产品出口主要呈以下特点：

1、船舶及海洋工程等装备制造业产品出口继续保持增长态势，成为我市机电产品出口稳定发展的重要力量。1-10月大连船舶重工出口165067万美元，同比增长30.9%；大连今冈船务出口45476万美元，同比增长76.6%；大连中远船务出口24820万美元，同比增长22.4%；大连华锐重工出口15492万美元，同比增长32.1%；STX造船出口7783万美元；STX重工出口2492万美元；大连造船实业出口1954万美元，同比增长55.7%； 7家企业1-10月出口净增77965万美元，拉动机电产品出口增幅8.5个百分点.

 2、大连东芝电视等电子产品出口企业出口继续逆势增长。1-10月，大连东芝电视出口37336万美元，同比增长7.8%；大连宇田电子出口6471万美元，同比增长41.9%；大显泛泰通信出口5222万美元，同比增长532%；TDK大连电子出口4716万美元，同比增长13.2%；东芝大连出口4263万美元，同比增长33.9%。五家企业1-10月出口净增10645万美元，拉动机电产品出口增幅1.2个百分点. 电子企业出口逆势增长对稳定我市机电产品出口具有积极意义。

3、外资企业、合资企业及民营企业机电产品出口、占比继续下降，国有企业出口、占比继续增长。1-10月外资企业出口282112万美元，同比下降15.9%，占机电出口比重的34.4%，占比下降2.2个百分点。合资企业出口240122万美元，同比下降18.2%，占机电出口比重的29.2%，占比下降2.7个百分点。民营企业出口92040万美元，同比下降28.1%，占机电出口比重的11.2%，占比下降2.8个百分点。国有企业出口200060万美元，同比增长22.9%，占机电出口比重的24.4%，占比提高6.7个百分点。

10月份当月，外资企业出口27627万美元，同比下降19.9%（上个月同比下降10.2%），环比下降18.1%，外资企业出口环比连续2个月增长后，再次出现下降。

4、进料加工出口和一般贸易出口下滑有所扩大、来料加工出口继续增长。1-10月机电产品进料加工出口505202万美元，同比下降11.6%（上个月同比下降8.9%），占机电出口比重的61.5%，比同期占比下降0.8个百分点。一般贸易机电出口183497万美元，同比下降22.6%（上个月同比下降20.8%），占机电出口比重的22.3%，比同期占比下降3.5个百分点。这是从金融危机以来一般贸易机电出口连续6个月同比下降。机电来料加工装配出口80891万美元，同比增长34.5%，占比9.9%，提高了3.4个百分点，今年来料加工装配出口持续保持增长。保税区仓储转口48379万美元，同比下降14.6%，对外承包工程出口2007万美元，同比增长8.8%。

10月份当月，进料加工出口48207万美元，同比下降31.0%，环比下降27.1%，进料加工出口环比在连续多个月增长后，本月出现下降。

5、对亚洲、欧洲等传统市场出口继续下降，对拉美等新兴市场出口继续增长。1-10月我市机电产品对亚洲出口577270万美元，同比下降9.8%，占机电出口比重70.3%，比同期占比上升0.6个百分点。对欧洲出口96344万美元，同比下降26.9%，占机电出口比重11.7%，下降2.7个百分点。对北美洲出口89183万美元，同比下降23.4%，占机电出口比重10.9%，下降1.8个百分点。而对拉丁美洲、非洲及大洋州出口继续增长，其中对拉丁美洲出口32400万美元，同比增长58.3%，占机电出口比重3.9%，提高1.7个百分点，对非洲出口12736万美元，同比增长18.7%。

在国别地区方面，1-10月对日本出口254385万美元，同比下降12.8%，对新加坡出口123552万美元，同比下降15.3%，对香港地区出口88410万美元，同比增长25.3%，对美国出口83059万美元，同比下降24.7%，对韩国出口55147万美元，同比下降7.8%，对巴西出口15733万美元，增长183%，对德国出口17347万美元，同比下降29.8%，对印度出口10962万美元，同比增长38.7%。 （大连市机电办）
辽宁省机电产品进出口企业联合会
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