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政策解析

我国限制出口技术将实行许可证管理
　    

4月30日，商务部、科技部联合发文，公布修订后的《禁止出口限制出口技术管理办法》。根据《管理办法》，今后列入禁止出口的技术，将不得出口；限制出口技术将实行许可证管理。 
　　国家对列入《中国禁止出口限制出口技术目录》的限制出口技术实行许可证管理；限制出口技术的出口许可由技术出口经营者所在地的省、自治区、直辖市商务主管部门会同省、自治区、直辖市科技行政主管部门管理。 
　　《管理办法》规定，限制出口技术的贸易审查包括：是否符合我国对外贸易政策，并有利于促进外贸出口；是否符合我国的产业出口政策，并有利于促进国民经济发展；是否符合我国对外承诺的义务。 
　　限制出口技术的技术审查包括：是否危及国家安全；是否符合我国科技发展政策，并有利于科技进步；是否符合我国的产业技术政策，并能带动大型和成套设备、高新技术产品的生产和经济技术合作。
巴基斯坦为中巴投资区出台税收优惠政策
为吸引中国投资者，巴基斯坦联邦税收委员会（FBR）根据今年2月份巴总统扎尔达里访华期间双方签署的《中巴自贸协定补充议定书》，针对中巴投资区（经济区）制订了新的税收优惠政策，具体如下： 
　　一、免除中国投资者进口的、用于园区工业项目的机械设备的关税和销售税； 
　　二、如上述机械设备将以散件方式分批运输至巴后再组装，则中方投资者将首批散件抵港时，向巴海关提交详细的设备组装清单及购买合同； 
　　三、除经巴政府批准，上述机械设备5年内不得搬离园区。
会员之家
苦练内功，力拓国内市场

辽宁迈克集团创建Umtimes诚工网

在当前全球金融危机的情况下，辽宁迈克集团在做好传统贸易的同时，结合自身优势，加大投入，适时推出了以进口二手机床为主的门户网站，Umtimes诚工网（网址：www.umtimes.com）。

电子商务作为信息技术在商贸领域的具体应用，近年来的发展日新月异。电子商务与传统产业的深度结合不仅改变了企业生产经营的组织形态，而且已经成为企业促进资源整合和开拓国内外市场的重要手段。纵观国内的几个主要的二手设备网站，虽然也办得不错，但主要都局限于国内的二手机床，而诚工网是国内首家以国外的二手机床为主的专业门户网站。辽宁迈克集团有一支比较强的专业从事国外二手机床进口和销售的队伍，经过多年的合作，已同德国、意大利、荷兰、美国等国家的二手机床经销商建立了长期稳定的良好合作关系，这些优势是其它公司所不具备的。

诚工网是辽宁迈克集团旗下以销售欧美二手机床为主，以提供国内二手机床交易服务为辅的专业门户网站。在诚工网上，二手机床的卖家可以免费发布产品供应信息，并及时收到客户的询盘；二手机床的买家可以看到最新的国内外二手机床供应信息，并向卖家询盘，也可发布求购信息，并及时收到反馈。除此之外，诚工网还提供拍卖、咨询等服务。

 辽宁迈克集团一贯秉承为客户提供超值服务的理念，凭借在二手机床进口方面的优势，利用诚工网作为电子商务平台为国内二手机床的经销商及用户提供优质服务，成为他们信赖的长期合作伙伴，在当前全球金融危机的巨澜狂卷中抱团取暖，共御寒冬。（辽宁迈克集团 孙贵州）
汽车零部件巨头落户大连 博格华纳新厂奠基

 5月20日，美国财富500强企业、世界汽车联合传动系统的龙头企业博格华纳在大连开发区中心工业区正式奠基。该项目总投资2亿美元，将生产和开发双离合器自动变速箱中的核心产品，一期计划年产量达到50万套模块。

博格华纳双离合器传动系统有限公司是博格华纳（中国）投资有限公司与中发联投资有限公司共同投资成立的合资公司，总投资2亿美元，注册资本6700万美元，占地8.3万平方米，计划于2011年初建成并投入使用。

公司将生产和开发双离合器自动变速箱中的核心产品：双离合器模块、扭振减震器模块和控制模块，一期计划年产量达到50万套模块，预计到2015年可实现年收入20亿元。同时，该项目将秉承博格华纳的发展理念不断创新，并将“绿色工厂”概念贯穿于工厂建设和营运中，将工厂建设成名副其实的绿色工厂。

双离合器变速箱是当今世界技术最领先的自动变速箱，同时也最具成本优势，新开工建设的博格华纳双离合器传动系统有限公司生产的双离合器、减震器和控制阀体的DCT，不仅能填补中国汽车产业在这方面的欠缺，还将帮助中发联享有全球最新最先进的变速箱技术，在国际竞争中实现跨越式发展。（刘大迅）
 市场预测

越南纺织机械市场未饱和 中国品牌有市场
近几年来，越南服装和纺织品出口呈现出迅猛增长态势。纺织服装业为越南出口创汇的主要力量，全国纺织成衣总产量的80%以上供出口。自1993年开始出口纺织品，出口额连年增长，年均增长23.8%，遍及世界100多个国家和地区。 
    2008年越南采取扩大出口市场，提高产品竞争力和生产能力等措施，以促进该国纺织品的生产和出口。在拓展出口市场和提高产品竞争力的同时，越南还在致力于提高纺织品的生产能力，以实现2006年至2010年纺织品年均增长16%至18%的目标。 
    越南纺织业对纺织服装原料和设备的需求量不断增长使越南在今后几年预计将投资几十亿美元更换纺织服装生产设备。由于越南90%的机械设备需从国外进口，加上越南对进口缝制设备征收的关税较其他东南亚国家低，因此越南缝制机械市场潜力巨大。 
    蓬勃发展的越南纺织服装业吸引了越来越多的国外缝制企业抢滩市场，纷纷到越南寻找商机。越南本国的生产设备陈旧、技术落后、资金匮乏、市场缺口较大，为了能够生产出适合西方国家市场需求，越南服装业必须进行设备升级，这正是中国纺织缝制机械产品进入越南市场的良机。国外缝制企业如Pegasus缝纫机公司于2001年在越南开设了代表处，日本“重机”和“兄弟”公司也在越南开设了代表处，但越南更喜欢中国物美价廉的产品。 
    目前，中国是越南缝制机械的最大供应国，中国的各种工业产品在价格、质量、服务等各个层面都比其他国家的同类产品更适合现阶段越南市场的需求，平均价格也更能被越南服装企业所接受。“中国制造”这一品牌现已被越南市场普遍接受，在当地相关行业均享有极高的知名度我国缝机企业应该抓住这一机遇，扩大对越南市场的出口。 
    目前越南缝制机械市场容量远还没有饱和，中国生产的品牌产品在越南市场占有率会很高。最近几年，中国出口越南的缝制设备增长很快，我国缝制机械制造厂商，特别是大中型缝制设备厂商也普遍看好越南市场。同时，越南政府将在河内和胡志明市分别建立一个纺织制衣原料及机械交易中心，越南方面迫切希望有更多的中国服装面料以及缝制机械生产企业进驻，并与越南服装、缝机企业建立长期的贸易合作关系。
外贸实务
进出口配额管理制度

进出口配额管理是指国家对部分货物的进出口规定一定的数量限制，在限额之内允许进出口的管理制度。

（一）出口配额管理
1.出口配额管理形式(理解)
我国出口配额管理可分为被动配额管理、主动配额管理形式。
(1)被动配额管理，是指由于进口国对某种商品的进口实行数量限制，并通过政府间多、双边贸易协定谈判，要求出口国控制出口数量，从而出口国对这类出口实施数量限制，称作被动配额管理。被动配额管理的出口商品主要是纺织品。设限国有美国、加拿大、欧盟国家和土耳其。根据《纺织品与服装协定》，自2005年1月1日起，纺织品被动配额全部取消，全球纺织品贸易实现一体化。
(2)主动配额管理，是指国家为保证出口符合国民经济计划的要求，对部分重要出口商品实行的一种出口配额管理。出口配额可以通过直接分配的方式分配，也可以通过招标等方式分配。
(二)进口关税配额管理

进口关税配额是指对货物进口的绝对数额不加限制，而对在一定时期内在规定的配额以内的进口货物，给予低税、减税或免税待遇;对超过配额的进口货物则征收附加税或罚款。
面见客户时的实用英语
会话场景 
　　接机后的次日，Brian在公司里，为Johnathan 介绍自己的老板-Mr. Sun……。 
　　B: Mr. Sun, I'd like you to meet Mr. Johnathan Mitchell, sales manager for Nortern Reflections of Canada. (Sun extends hand first; Sun and Mitchell shake hands) Mr. Mitchell, Mr. Steven Sun, general manager of Apex Trading. 
　　孙先生，让我为你介绍加拿大Northern Reflections的业务经理Jonathan Mitchell先生。（孙先生先伸出，两人握手）Mitchell先生,这是Steven孙先生,Apex贸易公司的总经理。 
　　S: It's very nice to finally meet you, Mr. Mitchell  after so many phone calls and faxes. (offers his business card first) I'd like you to have my business card. 
　　多次电话、传真往返之后,非常高兴终于见到您，Mitchell先生（先递出名片）， 请收下我的名片。 
　　J: Thanks very much, Mr. Sun. Please accept mine. (offers his own card) and please, call me Johnathan. (both look at cards for a few seconds, then put them in wallets-not pockets.) 
　　谢谢您，孙先生。也请收下我的名片（递上自己的名片），叫我Johnathan就行了。（两个人都看了一下对方的名片,放入皮夹而非口袋中）   
　　B: If you don't mind, Johnathan, while you and Mr. Sun get acquainted, I'd like to check the arrangements for the meeting. 
　　如果你不介意，Johnathan在你和孙先生互相认识时，我先失陪，看看会议安排得如何。 
　　J: You're certainly on top of things, Brian. 
　　Brian，一切当然在你掌握之中！    
　　S: (looking at Brian) You'll find Mr. Tayler-Brian - is a force to be reckoned with at Apex Tradig. 
　　（看着Brian）Talyer先生,您会发现Brian是Apex贸易公司的大将。    
　　B: Thanks for the vote of confidence, Mr. Sun. I'll be right back. (leaves room) 
　　孙先生，谢谢你的信任票，我马上回来。（走出房间） 
　　J: He appears to be a top-notch young man, Mr. Sun. Talent and enthusiasm like that are hard to find. 
　　孙先生，他看起来是个有为的青年，难找到像他这样有才干、有热忱的人。 
　　S: Don't I know it. He's doing a great job for us. And please, call me Steven. 
　　我完全同意，他在公司表现不凡，请叫我Steven就行了。 
　　J: Steven, can you tell me in a nutshell what the retail market is like in Taiwan? 
　　Steven，你可以简单地告诉我台湾零售市场的现况吗？ 
　　S: Well, as per capita income goes up and up, the growth sector seems to be in the to-end. 
　　唔，由于每人的平均收入不断地增高，市场的发展领域似乎偏向于高价位商品。    
　　J: Retail is going upscale here? Taiwan is certainly growing more quickly than I had imagined. 
　　此地的零售走入高价位了？台湾的发展比我想像得要快多了。    
　　S: Yes. Things certainly have changed since I was a boy. We've developed very quickly. 
　　没错，现在的台湾和我小时候完全不一样了，这里发展得非常快速。 
　　J: Do you think the trend will continue? 
　　你想这种趋势还会维持下去吗？ 
　　S: I don't see why not. We do have some problems, but we are still willing to work hard-and wages aren't too high at this point. 
　　我不觉得有什么不行!虽然是有一些问题，但我们仍愿意勤奋工作，而且现阶段工资仍不算太高。  
　　J: Everything I've seen so far is very impressive. Very impressive indeed. 
　　到目前为止，我所看到的一切都令我印象深刻，真的十分深刻。
数据频道
1-4月份辽宁省机电产品进出口66.54亿美元
2009年1-4月份，辽宁省机电产品进出口总额为66.54亿美元，同比下降16.1%。其中机电产品出口41亿美元，同比下降13.4%，机电产品进口25.55亿美元，同比下降20.1%。主要特点如下：

   一、单月出口额、出口降幅再创新低。与3月份相比，辽宁省4月份当月机电产品出口又下降了1100万美元，出口额为9.52亿美元，与去年期相比下降29.2%。出口额与出口降幅再创2009年新低。
二、一般贸易、加工贸易出口继续迅速下滑，进口继续有回升。1-4月份，辽宁省机电产品出口一般贸易额为13.09亿美元，同比下降12.9%，比3月份下降了11.7%。而加工贸易出口25.89亿美元，同比下降了11.4%，比3月份下降了4.5%；机电产品进口一般贸易额为12.17亿美元，同比下降3.1%，以三月份上升了7.9%。加工贸易进口机电产品8.49亿美元，同比下降了5.7%，比三月份回回升了5.7%。
三、国有企业进口增长超两位数，出口增长减缓。扭转下降局面。1-4月份，辽宁省国有企业出口机电产品10.9亿美元，同比增长8.9%，比3月份增幅减少了11.3%。国有企业进口6.61亿美元，同比增长达到14.5%，比3月份高出10个百分点。三资企业、民营企业机电产品进出口均称下滑趋势。
1-4月份，全省重点调度的机电产品出口企业中，有47家企业出口超过1000万美元，其中大连船舶重工集团公司、大连华录松下电子信息公司等6家企业出口超过1亿美元。上述47家大型出口企业中，仅有15家机电产品出口实现了增长，其余出口均出现了不同程度的下降。
四、船舶、家电产品、钢铁产品等8大类产品出口超过一亿美元。1-4月份，全省机电产品出口大类产品中，有大类产品出口超过1亿美元，分别是船舶产品（9.28亿）、家电产品（6.68亿）、钢铁制品（4.69亿）、工程机械（2.17亿）、电工器材（2.03亿）、机械基础件（1.9亿）、汽车零部件（1.8亿）、通讯设备（1.13亿）。 上述八大类产品仅船舶产品和钢铁制品实现了两位数增长，其余产品出口均呈下滑态势。
五、亚、欧、北美三大洲别市场份额下滑均超过两位数，拉美、非洲实现增长。1-4月份，辽宁省机电产品的三大传统市场，出口均出现下滑，对亚洲出口额27.17亿美元，同比下降了10.4%；对欧洲出口4.4亿美元，同比下降了40.4%；对北美市场出口5.02亿美元，同比下降了21.7%。我省对拉美市场出口增长了75.4%，对非洲市场出口增长了14.7%。
六、仅两市实现出口增长，十市出口下滑达到两位数。1-4月份，全省14个地级市中，仅有铁岭、盘锦两市出口实现了增长，增幅分别为429.6%和44.4%，其余12市出口全部下降，有十个市出口降幅达到了两位数。锦州市降幅最大，达到了82.6%。
 1-4月份沈阳市机电产品出口6.25亿美元

据海关统计，2009年1－4月份全市机电产品实现出口6.25亿美元，同比下降23.13%，占全市外贸出口总额的65.83%。
一、重点机电出口企业仍占全市出口的主导地位

1－4月份，沈阳市共有609个机电企业实现出口6.25亿美元，同比下降23.13%。前30家重点机电产品企业出口4.47亿美元，同比下降22.93%，占全市机电产品出口额的71.52%，占全市出口额的47.05%。其中沈重集团、鼓风机、沈阳有色集团、沈阳南方航空、沈阳锦德机械有限公司等5家企业出口超过了100%，仍占全市出口的主导地位。

二、国有企业、私营企业出口下降幅度有所增加

国有企业出口1.49亿美元，同比下降26.47%，占机电产品出口总额的23.84%。

外商投资企业出口3.91亿美元，同比下降19.41%,占机电产品出口总额的62.56%。
私营企业（不含集体企业）出口0.83亿美元,同比下降32.04%，占机电产品出口总额的13.28%。

三、传统市场出口下降趋势明显

1－4月份，沈阳市机电产品出口至124个国家和地区。其中，对美国出口0.72亿美元，同比下降24.31%；对日本出口0.49亿美元，同比下降27.65%；对韩国出口0.43亿美元，同比下降31.98%。这三个国家是沈阳市机电产品出口主要市场，美国仍然是沈阳市机电产品出口第一大出口国。但传统市场出口下降的趋势仍比较明显。
四、一般贸易和进料加工贸易出口继续下降

1－4月份，全市一般贸易方式为机电产品出口主要方式, 一般贸易出口3.42亿美元，同比下降25.72%，占机电产品出口额的54.7%；进料加工贸易方式出口2.34亿美元，同比下降21.77%，占机电产品出口额的37.44%；对外承包工程货物出口2726万美元，同比下降6.89%。

五、出口商品结构无大的变化

1－4月份，沈阳市按海关代码分类有891种产品出口世界各地。大宗出口商品有电视机及零件、各种机器及零部件、汽车整车及零部件、发电机及零件、钢铁制品、机床等，占一定份额的医疗器械和有色金属出口额有所增长。（沈阳市机电办）
1-4月大连市机电产品进出口48 亿美元
2009年4月，大连市机电产品进出口48 亿美元，比去年同期下降10.6%，增幅较去年同期回落了26.3个百分点，占全市外贸进出口比重的44.2%，比同期占比提高了5.3个百分点。其中：机电产品出口30.8亿美元，比去年同期下降7.5%，增幅较去年同期回落了24.3个百分点，占全市外贸出口比重的52.1 %，比同期占比提高了5.8 个百分点。机电产品进口17.2亿美元，比去年同期下降15.3%，增幅较去年同期回落29.3个百分点，占全市外贸进口比重的34.7 %，比同期占比提高了3.9个百分点，机电产品进出口顺差13.6亿美元，比同期顺差增加了4.6%。 
4月份当月机电产品出口7.2亿美元，同比下降20.8%，环比持平，结束了机电产品出口环比连续4个月下降的局面。

4月份当月机电产品进口4.9亿美元，同比下降15.5%，环比增长16.7%。 （大连市机电办）
征稿启事
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