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1-4月份辽宁省机电产品进出口接近80亿美元

今年一季度辽宁机床出口六成产品销往发达国家
辽宁省机电产品进出口企业联合会名誉会长、辽宁省外经贸厅副厅长吴江在联合会第二届会员代表

大会上的讲话

同志们：

 在这“首夏尤清和，芳草亦未歇”的日子里，与大家聚此开会，共同商讨联合会第二届会员代表大会的有关事宜，我倍感荣幸！在大家的共同努力下，会议的各项议程进展顺利，新一届领导机构已经产生。在此我仅代表辽宁省对外贸易经济合作厅向联合会新一届领导成员表示热烈的祝贺，向一直以来关心、支持联合会发展的会员企业及各界人士致以诚挚的谢意！ 

联合会作为我省第一个也是唯一的机电产品进出口领域的中介机构，在老工业基地振兴的号角声中成立，肩负起促进全省机电产品进出口健康发展的历史使命。成立四年来，在政府各部门的指导下，在社会各界的支持下，联合会紧扣行业发展形势和企业需求，锐意进取，开拓创新，围绕“协调、指导、咨询、服务”四项职能不断调整工作方向，完善各项制度，创新服务内容，开展了大量卓有成效的工作，在政策宣传、市场开拓、项目申报、信息交流等方面取得了实质性进展，凝聚力和服务能力均显著提高，成为联系政府和企业的重要纽带，成为真正意义上的会员企业之家。

但是联合会作为商会性质的中介组织与厅党组的要求还有一定的差距，今后应该朝正规的商会方向发展和努力，发展的历程依然任重道远。在此，我代表省外经贸厅对联合会今后的发展提出几点要求和希望：
一是联合会要加大改革创新的力度。要认真贯彻十七大精神，按照科学发展观的要求，坚持民主办会方向，创新工作方式，加强组织机构和专门委员会建设，充分利用专家组的专业优势，对机电进出口行业发展提出意见和建议，提高服务水平，增强联合会的凝聚力。

二是联合会要继续下大力量帮助企业开拓国际市场。积极组织省内企业尤其是中小企业联合行动，开拓国外市场；建设我省机电产品进出口行业公共服务平台，开展国内外经济技术交流与合作；主动参与协调对外贸易争议，积极组织会员企业做好反倾销、反补贴和保障措施的应诉、申诉等相关工作，维护正常的进出口经营秩序。

三是联合会要继续为企业提供全方位、多角度的服务。利用有利条件，进行机电产品进出口行业统计，掌握国内外、省内外机电产品进出口发展动态，收集、发布相关信息；利用工作网和会刊，开展法律、政策、技术、管理、市场等咨询服务；组织相关人才、技术、管理和法规培训，帮助会员企业提高素质、增强创新能力、改善经营管理水平；参与机电产品的相关资质认证、新技术和新产品鉴定及推广工作；受政府委托承办或根据市场和机电产品进出口发展需要参与举办交易会、展览会等，为企业开拓市场创造条件。要主动参与解决企业的贸易纠纷，成立法律专家组，帮助企业应对反倾销、反补贴调查。

四是联合会要在政府的指导下积极开展工作。省市机电办要通力协作、密切配合、大力支持联合会工作，联合会也要主动争取多与行业主管部门沟通交流，充分发挥政企之间桥梁的作用。

五是联合会要不断提高自身能力。在全省机电产品进出口工作快速发展的背景下，联合会要在调查研究、信息咨询和人才培训等方面加强自身建设，开发出更多更好的服务项目和产品。
六是联合会要加强国际交流与合作。为适应我省机电产品进出口工作进一步发展的需要，联合会应该加强与国际同行业组织的合作，学习借鉴其先进经验。要引导和协助我省机电产品进出口企业与外国、外省的同行业企业开展多种形式的合作，实现互利共赢。

同志们，
联合会已经走过了成功的四年，这四年也是成就联合会事业的良好开端。我衷心祝愿并相信联合会将走向卓有成效、更加辉煌的未来！ 

谢谢大家！
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会员代表大会在沈召开

2008年5月16日，辽宁省机电产品进出口企业联合会（以下简称：联合会）第二届会员代表大会在沈阳隆重召开。来自全省100余户会员企业代表参加了会议，省外经贸厅、各市外经贸局、省市机电办的相关领导应邀出席会议。会议由省机电办副主任、联合会副秘书长李自力主持。

会议听取并审议了联合会秘书长郭秀芬所作的联合会第一届工作报告及近期工作安排意见；听取并审议了联合会副理事长单位瓦房店轴承集团进出口公司叶强代表所作的联合会第一届财务收支情况报告；听取并审议了联合会副会长单位沈阳华晨金杯汽车公司单龙代表所作的联合会章程修改及组织机构设置的说明。

会议选举了省外经贸厅厅长王金笛、副厅长吴江为联合会名誉会长；选举郭秀芬为会长；选举省机电办主任王曙涛等4人为名誉副会长；选举康剑、杨波、李海洋、李天宝等13人为副会长；选举省机电办副主任李自力等3人为名誉秘书长；选举孙开凤为专职副秘书长。会议还选举产生了新一届理事单位、新一届管理咨询委员会和专家咨询委员会。

最后，联合会名誉会长、省外经贸厅吴江副厅长在大会上作了重要讲话，他对联合会第一届理事会期间所做的工作和取得的成绩给予了充分肯定，就联合会自身建设、帮助企业开拓市场、积极为企业服务和与政府管理部门通力协作等方面提出了具体要求和殷切希望。
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东欧机电产品市场调查

有利的地理位置，相对素质较高和较便宜的劳动力，相对稳定的经济增长速度，这就是东欧国家的整体特点。

自2004年5月1日，欧盟宣布正式吸纳塞浦路斯、捷克共和国、爱沙尼亚、匈牙利、拉脱维亚、立陶宛、马耳他、波兰、斯洛伐克和斯洛文尼亚10国为欧盟成员国起，东欧地区已经逐渐彰显出投资优势和贸易优势。由于这些新成员国的劳动力素质高且价格相对低廉，也具备一定的工业基础，因而在欧盟统一的关税贸易政策下备受外资青睐。许多跨国公司纷纷前往投资，以便利用当地的成本优势和优惠贸易关税政策开拓欧盟大市场。目前，在这些国家中已经开始出现较为明显的地区性分工，即捷克共和国主要吸引汽车制造商和大众电子企业，匈牙利主要吸引制药企业和食品加工企业，波罗的海沿岸各国则主要侧重电子和电信业。所有这些新出现的市场变化，对于我省企业来说是个不可多得的机遇。

一、我国与东欧主要国家进口贸易情况

1．奥地利：2007年奥地利对华贸易总额达到62.09亿欧元, 同比增长23.95%。其中奥从中国的进口额为45.66亿欧元, 同比增长20.9%；奥地利对华出口额16.42亿欧元, 同比增长33.3%。
2．匈牙利：2007年中国与匈牙利对外贸易总额为62.3亿美元，同比增长56.2%。其中中方出口额为50.2亿美元，同比增长52.6%；中方进口额为12.1亿美元，同比增长72.9%。中方主要出口商品为：手机及零部件、自动数据处理设备、电子产品等，主要进口商品为汽车及零部件、电器设备等。
3．波兰：2007年波兰自中国进口首次突破100亿美元，达到116.39亿美元，同比增长50.92%，占波当年总进口额的7.2%，同比上升1.1个百分点。目前，中国已排在德国、俄罗斯之后，成为波第三大进口来源国。另据GUS统计，2007年波兰外贸逆差创历史新高，达到241亿美元。波对华贸易逆差为107亿美元，中国已取代俄罗斯成为波最大逆差来源国。
4．罗马尼亚：2008年一季度，罗马尼亚对中国大陆贸易总额为5.17亿欧元（不含转口贸易），同比增长48.5％。其中，罗出口4206万欧元，同比增长18.3％；罗进口4.75亿欧元，同比增长51.7％。

5．捷克：1-3月捷中双边贸易总额29.7亿美元，同比增长52.6%,占捷外贸总额的4.1%。其中捷对我出口2.1亿美元，同比增长55.3%，占捷出口总额的0.6%；捷自我进口27.6亿美元，同比增长52.4%，占捷进口总额的7.9%；对华贸易逆差为25.5亿美元。
6．斯洛伐克：2008年1-2月，中斯进出口总额为4.6亿欧元，其中我对斯出口4亿欧元，增长46.1%，占斯进口总额的5.4%，斯向我出口6000万欧元，增长61.1%，占斯出口总额的0.8，我对斯贸易顺差3.4亿欧元，是斯第二大贸易逆差来源国。

8．保加利亚：2007年保加利亚与中国外贸总额为6.8亿欧元，其中保对华出口0.7亿欧元，同比增长11.5％，保进口6.1亿欧元，同比增长60.3％。
9．克罗地亚：1-3月份中克贸易总额为4.63亿美元，比去年同期增长35.1%，列克罗地亚主要贸易伙伴第7位。其中克从我进口4.57美元，对我出口572.2万美元，分别比去年同期增长35.2%和29.6%。
10．乌克兰：1-2月中乌双边贸易额7.52亿美元，同比增长60%。其中乌出口1.02亿美元，同比增长60.1%;乌进口6.50亿美元，同比增长60.1%。
二、东欧机电产品市场简况

近十几年以来，由于东欧巨变的发生等种种原因，该地区的发展几近停滞，目前还处于恢复中或恢复后的初期。然而，中国经济在这十几年中却经历了比较高速的发展，其技术水平也有了长足的进步。相比之下，东欧国家一些原来在中国比较适销的机电产品，如部分机床产品、部分汽车、船舶等，在技术上却已明显落后，质量上也显不足，无法与中国产品相抗衡，中国产品的优势已比较明显，在目前阶段，部分中国产品大量进入东欧市场已具备一定的实力。 
    另外，由于历史的原因和欧地区的经济特点，东欧各国的工业门类都不甚齐全，主要以重工业或重工业中的某些门类为主，近年来东欧国家本身和其所处的国际环境都发生了巨大的变化，其原有经济结构和产业布局存在的弱点日益明显地暴露出来，急需调整。而其本身单一的工业结构又无法满足调整的需要，这样，就给中国机电产品进入东欧市场带来了机遇。

东欧国家有着较好的基础设施和一定的工业发展水平，且与欧盟联系密切并日益靠拢，虽然现阶段比较困难，但一旦经济结构调整完成并建立起适应经济发展的新的政治体制，这些国的发展速度将会是比较快的，在其经济恢复和发展的过程中，尽管有关种种不利的因素，但这个市场对中国产品还是有较大需求的。同时，这些国家的部分产品中国市场也有需求，发展双边贸易有一定的基础。我们认为，发展同东欧国家的双边贸易关系，对于双方政治和外交关系的发展都会有积极的促进作用。同时，这个市场对于中国有着重要的战略意义，我们可以利用其价格相对低谦的原材料和劳动力以及其产品进入西欧市场的便利条件，以此为基地，拓展西欧市场。
三、我省对东欧出口机电产品情况

我省今年1～4月份，对东欧地区出口机电产品的情况，截至4月底我省共对东欧地区（奥地利、匈牙利、波兰、阿尔巴尼亚、保加利亚、罗马尼亚、瑞士、爱沙尼亚、拉脱维亚、立陶宛、乌克兰、白俄罗斯、捷克、斯洛伐克、斯洛文尼亚等15国）出口机电产品3371.45万美元。出口额排在前几位国家：乌克兰，1590.51万美元；匈牙利，632.82万美元；罗马尼亚，220.36万美元；波兰，185.69万美元；斯洛伐克，153.33万美元；奥地利，134.77万美元；捷克，134.73万美元。

四、东欧的汽车市场带来的机遇

东欧的汽车工业近来发展迅速，其产值年平均增长率达到约20％。2006年全球共生产汽车6900万辆。如果将俄罗斯生产的100多万辆计算在内，东欧国家制造的汽车达到近500万辆，约占世界汽车总产量的7％。虽然从数字上看，北美、西欧和日本三大汽车生产地的地位没有改变，但这些传统地区的不少汽车制造企业所面临的压力与挑战却越来越大，主要包括：传统市场趋于饱和、企业生产能力过剩、外来竞争加强、研发成本提高以及油价上涨所造成的市场需求受压等。这些挑战将不可避免地导致全球汽车产业出现复杂的结构调整，而东欧国家凭借人才、工业基础尤其是汽车制造工业的基础，以及巨大的市场潜力等优势很可能会在这一结构调整过程中迅速崛起。数据显示，目前东欧国家的汽车产量已占到欧洲汽车总产量的近16％，比2002年翻了一番。如果包括俄罗斯的汽车产量，东欧汽车产量则已占到欧洲汽车总产量的22％。此外，东欧国家汽车的出口也十分旺盛，有数据显示，自2000年以来，东欧各国汽车行业的出口几乎增长3倍。目前西欧平均每百人拥有汽车60辆，而东欧地区的汽车占有量却很低，平均每百人拥有的汽车也不足20辆。东欧地区人口众多、收入增长迅速、地域广阔、石油资源丰富，加之那里目前人均汽车占有量较低，这些都是形成该地区未来汽车市场巨大发展空间的重要因素。德国普尔克市场研究所今年2月下旬发表的研究报告预计，目前东欧国家汽车制造业呈现出的跨国化和集约化趋势正在使捷克、斯洛伐克、波兰、匈牙利等国所处的所谓中欧地区逐步发展成为一个号称“新底特律”的世界汽车制造中心，它甚至有可能会成为世界最重要的汽车制造中心之一。
如今，东欧地区每年吸引外资370亿美元，在国际上仅次于中国，大大领先于印度；贫困率正在下降，东欧地区1亿人口正在成长为有效消费群体；东欧地区大部分国家实行低税收政策――公司税仅15％，引得大笔投资蜂拥而至。东欧各国人均汽车占有量的地下与汽车工业的逐步崛起，为我省汽车及零部件企业进入该市场提供了良好的机遇。

五、东欧各国机电产品市场特点

1.波兰：工程机械与汽车

波兰是东欧工程承包最具潜力和前景的市场，每年建筑业投资额保持在１５０亿美元以上。目前，波兰基础设施陈旧落后，严重滞后的公路、铁路等交通运输设施已成为经济发展的瓶颈。波兰高速公路里程很少，现有公路路况较差，铁路设施也亟待更新。未来十五年，波兰新建与维修公路项目资金需要２２０～２９０亿美元。而波兰本国的工程机械难以满足日益扩大的工程规模和进度，而西欧与日本生产的工程机械价格偏高，相比之下我省工程机械产品在价格上有绝对的竞争优势，质量也能满足其需要，市场潜力不小。

波兰机械设备的进口金额每年超过60亿美元。主要进口产品为食品机械、照明器械、道路工程设备以及动力传动系统、微处理数控设备、电子测量设备、润滑冷却系统等。由于经济的发展，波兰中小企业的数量不断增加，进一步带动了工厂成套设备的需求，使得生产设备市场进一步扩大。目前波兰机械设备需求比较看好的产品项目有：食品加工类设备、建材设备、造纸设备、橡胶塑料机械、制锁整厂设备、装饰灯具制造机械、加油站整套设备以及文具制品类整厂设备等。 
波兰是汽车市场成长最快和最有潜力的欧盟国家之一，我省有实力的汽车企业可以在进行充分市场调研的基础上开发波兰汽车市场。我省企业可以中低档汽车为突破，因为波兰普通民众的消费能力与老欧盟成员相比还有较大差距，物美价廉的汽车在很长时期内都是波兰汽车市场的主导产品。据波兰全国舆论调查中心调查显示，1/5的波兰人听说过中国生产的新型轿车，其中1/10的波兰人表示将考虑购买中国轿车。 该中心人士说，目前并不是所有中国轿车都可进入波兰市场，更不用说做广告了，从这个角度看，知道中国轿车的波兰人比例已很高了，进口中国轿车将大大改变波兰汽车市场格局。调查还显示，４４％打算购车的波兰人听说过中国轿车。波兰人愿意购买中国轿车主要是因为中国车价钱不高，而且性能较好。
2.乌克兰：拖拉机 

2000～2006年，乌克兰国内拖拉机市场的需求量依然较大，年销售量均保持在10000台以上，其中有相当部分为进口产品。乌克兰国内拖拉机市场销售基本保持相对稳定，销售量增减起伏波动不大。乌克兰经过20世纪90年代初以来的社会和经济变革，农业机械化的水平降低，发展步伐减慢。在1995年其拖拉机台均负担耕地面积为80.6hm&sup2;，而到 2002年这一数字则涨为 105.7hm&sup2;，其农机化平均水平已远低于当年世界拖拉机台均负担耕地面积52hm&sup2;的水平，要达到世界水平，其拖拉机保有量应达到64.3万台，如果要达到当年西欧发达国家（如英国﹑法国和德国等）的农机化水平，其保有量应为290万台之多。而2002年乌克兰的拖拉机保有量仅为31.6万台，因此，乌克兰的拖拉机市场在今后一段时间的发展空间是很大的，估计其年销售量将保持在10000～15000台之间。
3.罗马尼亚：电子电器

近年来，随着罗马尼亚经济连续保持快速发展和居民收入水平的不断提高，罗居民对电子和家用电器等耐用消费品的需求也呈现出不断增长势头。对已有产品的升级换代要求以及大量新建住房项目的相继投放市场都成为电子和家用电器市场日趋活跃的主要动因。

2006年，罗马尼亚电子和家用电器产品市场出现了小幅反弹，销量较2005年增长了10%，总销量达到近8亿欧元。 2007年，罗电子和家用电器产品的销售额与2006年持平，2008～2009年间销量将出现大幅攀升。从产品结构看，平板电视、厨房自动烹饪设备等高端产品日益受罗消费者的追捧和青睐，预计未来将延续该趋势。

4. 匈牙利：工程机械

匈牙利的人口仅微超1000万，是一个相对较小的国家，但是它的经济实力在中东欧地区（排在波兰和捷克共和国之后）列第3位。匈牙利经济的健康发展和工程建设领域的蓬勃兴起极大地刺激了工程机械设备需求量的提高。2006年匈牙利的工程机械设备销售量比匈牙利加入欧盟时的2004年增长了29%，但是比2005年下降了5%。英国工程机械咨询有限公司预计未来两年匈牙利的工程机械销售量将保持在1500台左右。液压挖掘机和履带式推土机产品、挖掘装载机、滑移转向装载机和轮式装载机需求比较旺盛。卡特彼勒和小松的产品比较受欢迎，我省小型工程机械生产企业可以尝试向该地区出口。

5. 捷克：家电

捷克家电和视听设备产品的年进口额约3亿美元，以电视、洗衣机和冰箱等为主，年进口额约为2亿美元，占到家电和视听设备类产品进口总额的约70%，其中，电视机年进口数量约为70万台，进口额约为9000万美元，主要从斯洛伐克、德国、奥地利、英国和中国等国家进口，品牌以索尼、飞利浦、松下、Grundig、JVC夏普和Thomson等为主；洗衣机年进口数量近30万台，进口额约为5500万美元，产品主要从意大利、斯洛伐克、德国、西班牙和法国等国进口；冰箱年进口数量约为38万台，进口额约为6400万美元，产品主要从意大利、匈牙利、斯洛伐克、西班牙和斯洛文尼亚等国家进口。空调(或压缩机)的年进口数量约7000台，进口额约300万美元，产品主要从比利时、德国和意大利等国家进口。
6.斯洛伐克：汽车及零部件

汽车产业在斯洛伐克机电行业中发展最快，构成其工业支柱。在过去两年中，整车出口达到29亿欧元，进口达到22亿欧元。2004年汽车产业生产总值已经接近国民生产总值的5％。2004年，汽车出口占其出口总值的23.5％，预计，到2008年斯洛伐克汽车产量将达到80至20万辆，汽车产量150至220辆／1000人。
斯洛伐克汽车产业可分为整车生产和零部件生产，整车生产中，轿车生产占绝对优势，几乎达到99％；零部件上游及下游的生产构成有机的整体，衔接科学合理。随着汽车零部件的发展，整车国产化率不断提高。
斯洛伐克汽车产业总体概括为以下几点：1.汽车生产在斯洛伐克国内工业发展中有重要的战略地位。2.跨行业特点使斯洛伐克汽车产业的发展辐射到其他相关产业。3.汽车产业为出口主导型，生产容量较大。4.最早投资的德国大众VolkswagenSlovakia，是最具影响力的企业，其他国外投资水平均较高。5.政府大力扶植其汽车产业的发展。6.汽车生产相对集中，且技术装备及技术水平较高。7.汽车零部件国产化率较高。8.具备技术过硬的产业工人队伍，且工资相对低廉。9.总体上，私有化进程已经完成。10.对报废汽车的回收以及再利用有着完善的法律规定。11.斯本国研发能力欠缺，在汽车产业缺少巨额投资。 

7.斯洛文尼亚
斯洛文尼亚具有与我国企业合作潜力的机电行业：

a.金属制品和机械设备行业。我国有关企业可以积极探讨引进其专利技术，并利用其资金和市场渠道，在华合资合作生产。
b.汽车零部件制造及配套产品行业。目前，斯洛文尼亚几家有关企业已经开始与中方对口企业合作，或正在洽谈在华投资合作生产汽车配件等项目。
c.电子行业。其电机、电表、电容器及有关电子元器件批量对华出口，部分已经在华合资、合作生产，双方企业可进一步加强合作。
d.机电产品行业。我国家电产品凭借价格优势在斯将有所作为，尤其在斯洛文尼亚缺项产品方面，如DVD、空调等，将具有一定市场潜力并可辐射周边国家和地区。
e.斯洛文尼亚视听设备以进口为主，当地企业主要提供售后服务。同样是售后服务问题制约我国视听设备对斯洛文尼亚出口。

六、东欧机电产品市场的优势

1.调低关税

东欧国家相继加入欧盟后，已经逐步调低其进口关税，达到与英、法等欧盟国家一致。这样一来，有效地扩大了我省机电产品的市场准入。以波兰、匈牙利和捷克为例，入盟前，电话、电信产品、影音产品均征收较高的关税，过去我省对这些国家出口上述产品，要受到高进口关税的制约，因此调低关税可以刺激各国的进口需求，有利于我省出口的进一步扩大。

同时，工业制品的关税也纷纷调低，这对我省向匈牙利的出口尤其有利，因为该国进入欧盟以后，进口多种工业制品如工具、电动机、印刷电路板、机械、电器、电子产品及汽车零部件等关税已经调低至欧盟平均水平。

2.统一的产品标准

东欧国家正在逐步采用欧盟现行的技术标准，以及有关健康和安全的规定。多年来，各国逐步向欧盟标准统一的欧洲产品法例看齐，其中包括评估机构、认证机构、标准化及市场监督等。而且根据欧盟标准获得认证的产品越来越多在东欧国家得到认可，例如今年来实施的环保“两指令”。因此技术标准的统一将为我省机电产品出口企业带来诸多方便，尤其是从事电子消费品及家用电器等技术要求较高的企业。

1-4月份辽宁省机电产品进出口接近80亿美元

截至4月底，辽宁省机电产品进出口总值为79.44亿美元，同比增长23.7%。其中机电产品出口47.39亿美元，同比增长23.5%；进口32.05亿美元，同比增长23.9%。机电产品进出口贸易顺差15.34亿美元。

一、从贸易方式来看，一般贸易与加工贸易出口增速减缓，一般贸易进口比加工贸易进口增速快。1-4月份，我省一般贸易出口机电产品15.03亿美元，同比增长36.6%，增幅比去年同期下降了14.1个百分点。加工贸易出口机电产品29.24亿美元，同比增长17%，增幅比去年同期下降了28.3个百分点；一般贸易进口机电产品12.56亿美元，同比增长57.8%，比加工贸易高33.7个百分点。上述现象是人民币升值和国家加工贸易政策调整等诸多因素影响造成的。

二、从企业性质来看，国有、三资企业出口脚步放缓，民营企业出口持续稳定增长。1-4月份，我省国有企业出口机电产品10亿美元，同比增长29.87%，增幅比去年同期下降了6.53个百分点，三资企业出口机电产品29.86亿美元，同比增长16.9%，增幅比去年同期下降了12.84个百分点；民营企业出口机电产品5.12亿美元，同比增长46.5%，比去年同期高5.1个百分点，三资企业进口增长了52.2%，民营企业进口同比下降10.4%，形势不容乐观。

造成我省机电产品出口增速放缓的主要原因除因欧美等国通过环保、安全、知识产权等技术壁垒提高产品直接成本外，还包括：钢铁、铜、铝等原材料价格飞涨，生产成本大幅提高，企业利润空间被压缩的压力正逐步显现，同时因人民币的升值和美元贬值幅度加大等原因，使国内企业间接成本提升很快，出口加工型企业基本无利可图，企业只有大幅减少国外订单来降低损失。

从重点企业来看，三资企业出口机电产品超亿美元的4户，出口超千万美元的31户，进口超亿美元的2户，进口超千万美元的16户；国有企业出口机电产品超亿美元的1户，超千万美元的9户，国有企业进口超千万美元6户；民营企业出口机电产品超千万美元的2户，进口超千万美元的1户。

三、从出口产品结构看，消费类电子产品、船舶拉动作用仍然突出，自动数据处理设备改变颓势开始增长。今年前四个月，我省重点调度的机电产品中，消费类电子产品和船舶一直是拉动我省机电产品出口增长的主要产品，二者分别出口8.07亿美元和5.62亿美元，同比增长45.6%和17.9%，分别拉动机电产品出口增长6.6%和2.1%；另外值得一提的是，近两年来出口一直下降的自动数据处理设备终于走出阴霾，开始增长，1-4月份，我省出口自动数据处理设备及零件1.70亿美元，同比增长63.6%。汽车及零部件、机床、工程机械等我省重点行业产品出口均突破1亿美元，同比增幅均超过两位数。

四、从国别市场结构来看，出口市场日、新、美三足鼎立，进口市场日、德、韩占据主导。1-4月分，我省出口机电产品超过1亿美元的国家有5个，分别是日本、韩国、新加坡、荷兰、美国，其中日本、新加坡、美国的市场份额分别为19.75%、12.96%、9.88%；我省进口机电产品市场中，日、韩、德、美等四国超过1亿美元，日、德、韩占我省进口总额的19.56%、12.45%、10.67%。

五、从各市的进出口情况来看，两市机电产品出口超亿：沈阳8.08亿美元，大连33.28亿美元；三个市出口接近1亿美元： 抚顺市9205万美元，丹东市9806万美元，葫芦岛市9962万美元；本溪与锦州市出口增速靠前，出口增幅分别为236.6%和565.2%；沈阳、大连、鞍山进口机电产品超过一亿美元，分别为7.19亿美元、20.39亿美元和1.69亿美元。阜新、铁岭和葫芦岛市机电产品进口下降。

今年一季度辽宁机床出口六成产品销往发达国家
今年一季度，辽宁省机床的出口结构发生历史性变化，出口机床中高附加值产品比例不断提高，单台均价从去年的不足5,000美元提高到1.3万美元，六成产品销往欧盟、日本、美国和俄罗斯联邦等国家和地区。
　　一季度，辽宁省机床出口额达6,830万美元，同比增长65%，出口机床5,279台，增长幅度同比下降0.3%。以出口额居首的数控卧式车床为例，2006年一季度平均价格为15,395美元/台，2007年为18,965美元/台，2008年为21,593美元/台。
　　此外，辽宁机床出口地结构也已由过去的主要销往发展中国家转向欧美发达国家。一季度，辽宁对欧盟、日本、美国和俄罗斯联邦累计出口机床贸易额达4,253万美元，占同期辽宁机床出口总值的62%。
征稿启事

本刊为辽宁省机电产品进出口企业联合会会员专刊，每月面向会员免费发行，为会员企业提供机电产品进出口管理政策、出口扶持政策、开拓市场资讯、会员服务资讯等全方位快捷信息服务。本刊欢迎广大会员企业踊跃投稿，稿件内容为我省机电产品进出口企业动态、开拓市场成功经验、国际市场研究、国内外展览推荐以及国家和省有关部门、有关政策的意见、建议等。来稿一经采纳，付与稿酬。投稿信箱：ldj@lnme.com
辽宁省机电产品进出口企业联合会

主编：郭秀芬  副主编：孙开凤  责任编辑：刘大军
地址：辽宁省沈阳市皇姑区北陵大街45-1号  邮编：110032   网址：www.lnme.com
电话：024-86909923   传真：024-86892288   电子信箱：ldj@lnme.com.







PAGE  
— 1 —


